MITSUBISHI
AV N ELECTRIC

Changes for the Better

Mitsubishi Electric soker Teknisk Systemsaljare inom Kyla och
Varme till var expanderade fastighetsavdelning MelPro.

Gillar du férsiljning och dialog med konsulter och kunder i bade stora och sma sattningar? Ar du nyfiken p3
teknik och ser det som en utmaning att skapa affarer och nya relationer?
Vi soker en Teknisk Systemséljare inom Kyla och Varme till var Fastighetsavdelning MelPro.

Om tjansten

Som Teknisk Systemsdljare inom Kyla och Védrme ingar du i MelPro Mitsubishi Electrics Fastighetsavdelning som
har fokus att gora vara systemprodukter tillgingliga for den svenska marknaden. Vara produktomraden ar
kylmaskiner (bade direkta och indirekta system) och varmepumpar (luft/luft, luft/vatten och vatten/vatten) fér
komfort i fastigheter. Forsaljningen innefattar langa saljcykler, tekniskt genomtankta I6sningar och starkt
relationsbyggande.

Du kommer att arbeta aktivt med att informera och utbilda konsulter och fastighetsagare i Storstockholm men
dven i nyckelstider i Norr och Ostra Sverige inom vara produkter och system.

Du kommer att vara ett stod till vara installationsforetag nar det galler framtagande och leverans av
systemldsningar till fastigheter.

Genom denna arbetsmodell har du maéjlighet att félja manga affarer fran ax till limpa i din kontakt med
fastighetsagare, konsulter och installationsforetag.

Arbetet innefattar perioder med stor efterfragan dar du far erfara hég energi och manga bollar i luften.
Du kommer att resa en del och bedémer ca 15-20 6vernattningar om aret.

Vi soker dig!

e Du har latt for och trivs med att kommunicera infér en grupp.

e Du har latt for att fanga upp nya projekt och affarsmaojligheter.

e Du trivs med att arbeta bade sjalvstandigt och i team.

e Du arbetar strukturerat och malmedvetet.

e Du ar driven och kundorienterad och som stimuleras av att driva projekt hos kunder & tekniska
konsulter.

e Du arvan och framgangsrik med energientreprenader for kommersiella fastigheter och beredd pa ett
ndsta steg i din personliga utveckling.

e Som séljare ar din inriktning bade strategisk och operativ med fokus pa relationsforsaljning. Kunderna
ar VVS-konsulter, fastighetsagare och installationsforetag.

e Du ar sjalvstandig i ditt sdljarbete med ett eget driv fran forsta kontakt till avslutad affar. Du
rapporterar direkt till MelPro Forsaljningschef.

e Din personlighet ar det viktigaste for oss, egenskaper som affarssinne och en bra teamspelare ar annat
vi vardesatter.

e  Du har bred kunskap inom fastighetssystem och garna spetskompetens inom kyla, vdarme, ventilation
eller styr samt relevant utbildning

e Vierbjuder dig ett spannande arbete i en internationell miljo med goda utvecklingsmgjligheter.

e Du behover ha B kérkort (tjanstebil ingar).



Som person ir du flexibel och socialt lagd och har Iatt for att se I6sningar pa situationer som uppstar. Vidare
tror vi att du ar initiativtagande, strukturerad, noggrann och van vid att jobba med deadlines. For att trivas i
rollen ar du social och gillar manskliga méten, bade interna som externa.

Idag jobbar du férmodligen inom virme, ventilation eller kyla med stor systemférstaelse som konsult. Aven
nyexaminerade sékande inom energi och fastighet ar vdlkomna att soka.

Om oss:

Mitsubishi Electric Scandinavia ar ett helagt dotterbolag till Mitsubishi Electric Corporation i Tokyo, Japan. Var
organisation i Sverige marknadsfor och saljer klimatprodukter och Factory automation produkter pa var
marknad som &r bade Norden och Baltikum. Mitsubishi Electric kinnetecknas av modern design, hog kvalitet,
lang livslangd och 6verlagsen driftsekonomi. Mitsubishi Electric &r idag marknadsledande i manga delar av
varlden och i en stark tillvaxtfas i Sverige och Norden.

Anmal ditt intresse for tjansten snarast da urval och intervjuer kommer att ske |6pande. Om du har fragor kring
tjansten ar du vdlkommen att kontakta Andreas Palm, MelPro Manager pa andreas.palm@se.mee.com. Fér
mer information om oss kolla gdrna www.mitsubishi-aircon.se .

Tjdnsten dr en tillsvidareanstdllning pa heltid med tilltrdde enligt 6verenskommelse. Placering Sollentuna.
Skicka ditt CV och personliga brev till hr@se.mee.com. Mdrk den med “Teknisk Systemsdljare inom Kyla och
Vérme”.
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